Rabu, 10 November 2021

Ruang Berita

Indonesia

FM-CC-AAJI-006-00

Judul

AAJI Dukung Digitalisasi Asuransi, Tingkatkan Perlindungan dan
Kualitas Pengalaman Konsumen

Nama Media

Suaramerdeka.com

Newstrend

Webinar Digital Risk Management in Insurance (DRiM) 2021

Halaman/URL

https://www.suaramerdeka.com/ekonomi/pr-
041619251/aaji-dukung-digitalisasi-asuransitingkatkan-
perlindungan-dan-kualitas-pengalaman-konsumen

Tanggal Berita

2021-11-9

Sentimen

Positif

AAJI Dukung Digi i i
Asuransl, Tingkatkan

WaNI PIRO UNTUNGMUD (T




Judul AAJI Dukung Transformasi dan Inovasi Digital Perusahaan Asuransi

Nama Media Markettrack.id

Newstrend Webinar Digital Risk Management in Insurance (DRiM) 2021

Halaman/URL https://markettrack.id/aaji-dukung-transformasi-dan-inovasi-
digital-perusahaan-asuransi/

Tanggal Berita 2021-11-9

Sentimen Positif

=
AAJI Dukung Transformasi dan Inovasi Digital
Perusahaan Asuransi

- EEEE @
 seory

_ SPECIAL

i& i
:
9z,

7y




Judul

Allianz Indonesia Gelar Media Workshop “Life and Health Insurance
101"

Nama Media

Marketing.co.id

Newstrend

Edukasi Calon Nasabah Asuransi Allianz Life Indonesia

Halaman/URL

https://marketing.co.id/allianz-indonesia-gelar-media-
workshop-life-and-health-insurance-101/

Tanggal Berita

2021-11-9

Sentimen

Netral

| emancin seraces |
Allianz Indonesia Gelar Media
Workshop “Life and Health Insurance 101"

By Fisamawati
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Marketing.co.id - Berita Financial | Allianz Life Indonesia melakukan berbagai upaya untuk mengedukasi
masyarakat akan literasi seputar asuransi, salah satunya dengan menghadirkan Media Workshop: Life and
Health Insurance 101 yang diselenggarakan secara virtual. Tedebih, diperlukan kecermatan dan pemahaman
masyarakat untuk memilih produk asuransi yang tepat agar kebutuhan perlindungan terpenuhi dan
pengelolaan keuangan dapat lebih optimal

Acara yang bertajuk "Apa Saja yang Perlu Diketahui agar Melek Asuransi”ini memaparkan informasi terkait
hal-hal mendasar yang perlu dipahami seputar asuransi jiwa dan asuransi kesehatan untuk memberi
pemahaman yang lebih dalam terkait apa yang harus diketahui oleh masyarakat sebelum dan sesudah
memutuskan untuk membeli asuransi

Allianz @ Alltanz @

Amanz @)

Karin Zulkarnaen, Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia mengatakan, bahwa kegiatan ini merupakan
bentuk wujud nyata Allianz dalam memperluas jangkauan edukasi mengenai produk dan layanan asuransi
kepada masyarakat Indonesia secara lebih luas lagi

“Melalui berbagai kegiatan, kami berkomitmen untuk terus mengedukasi nasabah dan masyarakat akan
pemahaman terkait asuransi maupun literasi keuangan secara lebih luas. Dengan melibatkan rekan media
yang memiliki peranan penting dalam proses informasi dan sosialiasi, kami berharap upaya bersama ini dapat
mewujudkan kesadaran berasuransi yang semakin meningkat di Indonesia,* ujar Karin

Dia menambahkan, asuransi memiliki segudang manfaat untuk memastikan keamanan finansial diri dan
keluarga saat terjadi sesuatu yang tidak diinginkan. Saat ini berbagal produk asuransi telah tersedia untuk
memberikan proteksi bagi para nasabahnya. Berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan (0JK) penetrasi
industri asuransi nasional terus meningkat selama pandemi. Hingga Jull 2021, tingkat penetrasi asuransi
mencapai 3,11%. Angka ini meningkat dibandingkan akhir tahun 2020 yang mencapai 2.92%.

Berdasarkan data Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI}, pada kuartal | 2021 jumiah polis asuransi jiwa
juga turut meningkat sebesar 1,8% atau sebanyak 17,78 juta year on year (yoy). Sedangkan, polis perarangan
tumbuh 2,7 % yoy menjadi 17,24 juta. Hal ini menunjukkan terdapat kenaikan kesadaran masyarakat untuk
menmiliki asuransi. Meningkatnya kesadaran akan perlindungan asuransi perlu diikuti dengan pemahaman
yang baik akan produk asuransi yang dimiliki tiap masing-masing nasabah maupun calon nasabah demi
menjamin pengalaman berasuransi yang optimal.

Adapu materi dalam warkshop ini disampaikan oleh Aditya Sumirat, Agency Program Head Allianz Life
Indonesia dan Sukarno, Head of Health Product Marketing and Service Development Allianz Life
Indonesia yang memaparkan secara detil dan mendalam seputar dasar-dasar asuransi jiwa dan kesehatan

Terkait dengan asuransi jiwa, kegiatan ini membahas macam-macam pembagian asuransi jiwa, pihak-pihak
yang tercantum dalam polis asuransi, urutan penting dalam proses pembelian asuransi sampai hal penting
yang perlu diperiksa saat membaca polis asuransi. Dasar-dasar edukasi terkait asuransi kesehatan yang turut
disampaikan termasuk jenis dan fungsi dari asuransi kesehatan, wakiu terbaik untuk memiliki asuransi
kesehatan, serta perlindungan atas risiko Covid-19 dalam asuransi kesehatan

Melalui program ini Allianz berharap dapat selalu berkomitmen sebagai pioner dalam memberikan edukasi

untuk dan p " tentang pentingnya memilih dan memiliki
produk asuransi sebagai perlindungan jiwa dan kesehatan di masa yang akan datang,
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Ioms, fakta bahwa asuransi sangat penting sudah terbukti. la memiliki segudang manfaat untuk memastikan
yang tidak diinginkan, misalnya saja sakit, kecelakaan,
meninggal. Saat ini berbagai produk asuransi telah tersedia untuk memberikan proteksi bagi para nasabahnya
Berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan (0JK) penetrasi industri asuransi nasional terus meningkat selama
pandemi. Hingga Juli 2021, tingkat penetrasi asuransi mencapai 3,11%. Angka ini meningkat dibandingkan akhir

keamanan finansial diri dan keluarga saat terjadi sesua

tahun 2020 yang mencapai 2,92%.

Pada ku.
Lurut meningkat sebesar 1,8% atau sebanyak 17,78 juta year on year (yoy). Sedangkan, polis perorangan tumbs
2,7 % yay menjadi 17,24 juta. Hal ini menunjukian terdapat kenaikan kesadaran masyarakat untuk memiliki

asuransi, Meningkatnya kesadaran akan perlindungan asuransi perlu diikuti dengan pemahaman yang baik akan

rtal 1 2021 berdasarkan data Asosiasi Asuransi Jiwa Indenesia (AAJI), pada jumlah polis asuransi jiwa juga

produk asuransi yang dimiliki tiap masing-masing nasabah maupun calon nasabah demi menjamin pengalaman

berasuransi yang optimal.

Allianz Life Indanesia mencermati kondisi tersebut dengan melakukan berbagai upaya untuk mengedukasi

masyarakat akan literasi seputar asuransi. Kali ini Allianz Life |

donesia menghadirkan Media Workshop: Life and
Health Insurance 101 yang diselenggarakan pada hari Senin (8/11). Acara yang bertajuk “Apa Saja yang Perlu

Diketahui agar Melek Asuransi” ini memaparkan informasi terkait hak-hal mendasar yang perlu dipaha
asuransi jiwa dan asuransi kesehatan untuk memb,

i seputar

pemahaman yang lebih dalam terkait apa yang harus

diketahui oleh masyarakat sebelum dan sesudah memutuskan untuk membeli asuransi.

Karin Zulkarnaen, selaku Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia mengatakan hahwa kegiatan i
merupakan bentuk wujud nyata Allianz dalam memperluas jangkauan edukasi mengenai produk dan layanan

asuransi kepada masyarakat Indonesia secara lebih luas lagi. )

lalui berbagai kegiatan, kami berkomitmen untuk
terus mengedukasi nasabah dan masyarakat akan pemahaman terkait asuransi maupun literasi keuangan secara
lebih luas. Dengan melibatkan rekan media yang memiliki peranan penting dalam proses informasi dan sosialiasi,
kami berharap upaya bersama ini dapat mewujudkan kesadaran berasuransi yang semakin meningkat di Indonesia,”

ujar Kar

iateri dalzm workshop ini disampaikan oleh Aditya Sumirat, Agency Program Head Allianz Life Indone:
dan Sukarno, Head of Health Product Marketing and Service Devalopment Allianz Life Indonesia yang
memaparkan secara detil dan mendalam seputar dasar-dasar asuransi jiwa dan kesehatan, Terkait dengan asuransi
jiwa, kegiatan ini membahas macam-macam pembagian asuransi jiwa, pihak-pihak yang tercantum dalam polis

asuransi, urutan penting dalam proses pembelian asuransi sampa

polis asuransi. Dasar-dasar edukasi terkait asuransi kesehatan yang turut disampaikan termasuk jenis dan
iko Covid-19

dari asuransi kesehatan, waktu terbaik untuk memiliki asuransi kesehatan, serta perlindungan ata:

dalam asuransi kesehatan,

Berbagai manfaat dari berasuransi memerlukan kecermatan dan pemahaman dari calon nasabah maupun nasabah
untuk dapat memberikan perlindungan maksimal sesuai dengan kebutuhan. Melalui program ini Allianz berharap

dapat selalu berkomitmen sebagai pianer dalam memberikan edukasi untuk meningkatkan kesadaran dan

pemahaman masyarskat tentang pentingnya memilih dan memiliki produk asuransisebagai perlindungan jiwa dan

kesehatan di masa yang akan datang.
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Akhirnya, Yiel
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Kinerja unitlink tertopang kinerja saham yang positif

Adrianus Octaviano

JAKARTA. Akhirnya kinerja
seluruh produk unitlink bisa
bersamaan tidak mencatatlan
minus. Imbal hasil semua in-
strumen, baik itu saham, pen-
dapatan tetap, maupun cam-
puran mampu memberikan
imbal hasil positif dibanding-
kan dari awal tahun (lihat
nfografik).

Analis Senior dan Konsultan
PT. Infovesta Kapital Advisori,
Praska Putrantyo menyebut
kan, kenaikan indeks unitlink
jenis saham dan campuran
ditopang oleh kinerja indeks
pasar saham (IHSG) yang di
periode tersebut juga memi-
liki sentimen positif.

"Positifnya kinerja pasar
terangkat oleh sentimen arus
dana investor asing di pasar
saham yang cukup masif se-
besar Rp 23,5 triliun. Semen-
tara, di pasar SBN, kepemilik-

an investor asing masih me-
nyusut senilai Rp 12,51 triliun
akibat antisipasi menjelang
pengumuman kebijakan tape-
ring oleh The Fed di awal No-
vember 2021," ujar Praska,
kemarin.

Sesuai risiko
Hal yang sama juga dialami

Namun masih
ada nasabah
yang mencairkan
unitlink karena
kondisi ekonomi.

oleh BNI Life yang mencatat
imbal hasil tertinggi terletak
pada unitlink saham. Meng-
ingat bulan Oktober, IHSG

Jjuga mengalami kenaikan

yang cukup signifikan.

Unitlink Versus Indeks Investasi
Lain, Per 29 Oktober 2021

Jenis Indeks

1Bulan year to date

Unitlink Pendapatan Tetap 0,41% 1,13%
Unitlink Saham 366% 2,34%
Unitlink Campuran 2,02% 1,42%
Indeks Obligasi Korporasi 0,36% 4,38%
Indeksi Obligasi Negara 0,50% 3,82%
Inde_ks_Ha:_ga Sz_\ham C@_b_ur_lgan 4,84% _1 0_._24%_

Sumber: Infovesta

Misalnya produk unitlink
saham BNI Life, B-Life Link
Dana Aktif memberikan imbal
hasil 7,18% mom. "Namun se-
mua unitlink kami sangat
kompetitif. Nasabah dapat
memilih sesuai risk appetile
masing-masing," ungkap Di-
rekiur Keuangan BNI Life,
Eben Eser Nainggolan.

Hanya saja, sampai dengan
Oktober 2021 lalu, pendapat-
an premi unitlink di BNI Life
mengalami penurunan 16%
jika dibanding periode yang
sama tahun lalu menjadi seni-
lai Rp 1,3 miliar,

Begitu juga jumlah peme-
gang polis aktifnya pun juga
mengalami penurunan sekitar
5% menjadi lebih dari 113.000..
"Ada beberapa alasan seperti,
kebutuhan dana untuk kon-
sumsi atau usaha serta adanya
informasi yang kurang bagus
perihal unitlink di market,"
imbuh Eben.

Sementara BRI Life justru
mencatat pertumbuhan premi
per Oktober sekitar 30% men-
jadi Rp 1,8 triliun. Jumlah pe-
megang polis aktif per akhir
Oktober 2021 mencapai lebih
dari 660,000 pemegang polis,
tumbuh lebih dari 30%.

Direktur Utama BRI Life
Iwan Pasila menjelaskan, se-
lama ini pihaknya terus men-
dorong pemegang polis memi-
lih jenis dana yang sesuai de-
ngan preferensi risiko. [ ]
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Antisipasi Kepastian Masa Depan, Manulife
Indonesia Luncurkan MiAssurance Protection
Plan

Manulife Indonesia meluncurkan MiAssurance Protection Plan (MiAction). Asuransi
dwiguna individu ini dirancang untuk melindungi dan mempersiapkan nasabah Indonesia
termasuk bagi generasi muda atau keluarga serta untuk kebutuhan masa depan mereka
mengantisipasi ketidakpastian hidup.

Peluncuran MiAction merupakan perencanaan asuransi terbaru dalam rangkaian produk
inovatif yang diluncurkan oleh Manulife Indonesia untuk melindungi lebih banyak lagi
keluarga Indonesia termasuk milenial.

Masa pandemi membuat kesadaran yang lebih besar tentang pentingnya asuransi.
Menurut Otoritas Jasa Keuangan (OJK), industri asuransi jiwa mencatat pendapatan
premi sebesar Rp94,01 triliun pada semester pertama tahun 2021, naik 18,4% YoY dari
Rp79,4 triliun pada tahun sebelumnya.

Kami memahami bahwa selama situasi yang menantang ini, nasabah ingin dapat lebih
mengendalikan kondisi kemapanan finansialnya. Kami melihat minat yang tinggi
terhadap solusi asuransi maupun perencanaan pensiun yang penuh inovasi juan di
balik MiAction adalah untuk memberikan ketena pikiran bagi nasabah dalam
mengejar tujuan keuangan mereka baik untuk hari ini maupun di masa depan, ujar Ryan
Charland, President Dirsctor & CEO Manulife Indonesia.

Setahun sejak wabah Covid-19 dimulai, masyarakat Indonesia kini semakin aktif dalam
mengelola kesehatan diri dan keuangannya. Mereka juga menj; lebih tertarik pada
perlindungan asuransi dan perencanaan pensiun, karena mereka bersiap menghadapi
dampak jangka panjang dari pandemi. Pada Manulife Asia Care Survey yang dirilis awal
tahun ini, hampir semua responden (98%) di Indonesia menyatakan mereka telah
mengambil langkah untuk mengelola kesehatan dan keuangan di tengah situasi
pandemi. Bahkan, 43% responden Indonesia menyatakan telah berinisiatif mencari
informasi seputar produk dan layanan asuransi dalam rangka merespons pandemi,
angka ini jauh lebih tinggi dibandingkan angka rata-rata responden dari negara-negara
lain (32%).

Banyak keluarga yang kehilangan pendapatan karena pandemi. Tingkat inflasi tahunan
rataratanya dalam kurun waktu 10 tahun terakhir adalah sebesar 4,23% (data BPS 2020).
Inflasi akan menggerus simpanan dana tunai kita di masa depan. MiAction hadir sebagai
solusi perlindungan terjangkau mulai dari Rp.500.000 serta dilengkapi dengan manfaat
pembayaran tunai tahunan yang dibayarkan setiap tahun selama 15 tahun. Karena itu,
perlindungan ini sangat simpel dan mudah dipahami, ujar Kevin Kwon, Director &
General Agency Manager Manulife Indonesi

Premi yang dibayarkan bersifat fleksibel sesuai dengan kebutuhan nasabah, yakni
dengan pilihan periode pembayaran premi sekaligus, tiga tahun, atau lima tahun. Dengan
d ian, nasabah memiliki keleluasaan untuk memilih dan mengatur keuangannya serta
menikmati perlindungan hingga 20 tahun kedepan.
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Ketidakpastian Akibat
Pandemi Picu Peningkatan
Kesadaran Berasuransi

Inda Susanti

JAKARTA - Pandemi Covid-18 membuat kesadaran masyarakat akan
pentingnya asuransi meningkat signifian. Momentum ini menjadi peluang
bagl industri asuransi untuk menjangkau lebih banyak nasaban

Mengutip data Otoritas Jasa Keuangan (OJK) , indusri asuransi jiwa
membukukan pendapatan premi hingga Rp94,01 trillun pada semester
172021, naik 18.4% dari Rp79.4 tnilun pada periode yang sama tahun
sebelumnya

Kenaikan tersebut tak lepas darl meningkatnya kesadaran masyarakat akan
pentingnya mengelola kesehatan dirl dan keuangannya terutama di masa
pandemi yang penun ketidakpastian. Masyarakat juga menjad lebin tertarik
pada perlindungan asuransi dan perencanaan pensiun sebagal persiapan
menghadapi dampak jangka panjang dari pandemi

Berdasarkan Manulife Asia Care Survey yang dirilis awal tahun ini, hampir
semua responden (38%) di Indonesia menyatakan mereka tefah mengambil
langkah untuk mengelola kesehatan dan keuangan di tengah situasi
pandemi

System Height Adjustable Desk

Open >

Baca juga: 7 Tips Memilih Asuransi Agar Tak Menyesal di Kemudian Hari

Bahkan, 43% responden Indonesia menyatakan tefah berinisiatif mencari
informasi seputar produk dan layanan asuransi dalam rangka merespons
pandemi, angka ini jauh lebih tinggi dibandingkan angka rata-rata responden
dari negara-negara fain (32%).

"Pandemi menjadi tantangan bagi orang Indonesia dan dampaknya
significan, bahkan ada yang sampai harus menjual aset. Di sisi lain, dampak
baiknya bagi industri asuransi adalah makin banyak orang yang
membutunkan asuransi.” ujar Director and Chief of Product & Inforce
Management Manuife Hans De Waal dalam jumpa pers di Jakarta, Senin
(B/1172021).

Hans lantas membeberkan ihwal klaim asuransi yang dibayarkan selama
pandemi melanda sejak awal 2020. "Selama tahun 2020 kami membayarkan
Kiaim senilal total RpS,5 triliun dan tahun ini sampai kuartal Il sudah Rp3,9
triliun. Untuk kiaim yang berhubungan langsung dengan Covid-19 sampai
akhir September sudah dibayarkan senilai Rp500 millar,” urainya.



Seiring meningkatnya kesadaran berasuransi, lanjut Hans, Manulife
Indonesia memandang saat ini menjadi waktu yang tepat untuk
meluncurkanMiAssurance Protection Plan(MiAction).
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Produk asuransi dwiguna individu tersebut dirancang untuk melindungi dan
mempersiapkan nasabah Indonesia termasuk generasi muda atau keluarga
serta untuk kebutuhan masa depan mereka dalam mengantisipasi
ketidakpastian hidup.

"Produk ini memberikan kepastian, preminya pasti dan benefitnya juga pasti
Kenapa dwiguna? karena nasabah mendapat proteksi dan benefit bukan
hanya semasa hidupnya tapi juga ketika meninggal nanti akan ada dana
untuk keluarga atau ahli warisnya,” papamya.

Menurut dia, sejak MiAction diluncurkan pada 23 Oktober 2021, dalam 11
hari pertama tercatat sudah ada 330 polis dengan total premi di atas Rp10
miliar.

Director & General Agency Manager Manulife Indonesia Kevin Kwon
menambahkan, pandemi menyebabkan banyak keluarga kehilangan
pendapatan. Mengutip data BPS, tingkat inflasi tahunan rata-rata dalam
kurun waktu 10 tahun terakhir adalah sebesar 4,23%.

"Inflasi akan menggerus simpanan dana tunai kita di masa depan. MiAction
hadir sebagai solusi perlindungan terjangkau mulai dari Rp500.000 serta
dilengkapi dengan manfaat pembayaran tunai tahunan yang dibayarkan
setiap tahun selama 15 tahun. Karena itu, perlindungan ini sangat simpel dan
mudah dipahami,” sebut Kevin.

Baca juga: Percakapan Soal Keuangan dan Bisnis di Twitter Meningkat 133%

Dia menjelaskan, premi yang dibayarkan bersifat fieksibel sesuai dengan
kebutuhan nasabah, yakni dengan pilihan periode pembayaran premi
sekaligus, tiga tahun, atau lima tahun. Dengan demikian, nasabah mermiliki
keleluasaan untuk memilih dan mengatur keuangannya serta menikmati
perlindungan hingga 20 tahun ke depan.

Lebih lanjut, Kevin menyatakan, Indonesia memiliki populasi besar namun
penetrasi asuransi masih sangat rendah bahkan ketinggalan dibanding
negara-negara ASEAN lainnya

"Marketnya harus diperbesar karena pasar di Indonesia potensinya luar
biasa. Untuk memperbesar pangsa pasar, kami berusaha memperbesar
sales force melalui agen-agen. Tahun ini kami punya sekitar 10.000 agen dan
akan terus ditingkatkan,” ungkapnya.
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Industri asuransi jiwa catatkan
kenaikan pendapatan premi 18,4

persen

© Selasa, 9 November 2021 9:00 WIB

Dan sejak wabah COVID-19 masyarakat Indonesia semakin aktif
dalam mengelola kesehatan diri dan keuangannya.

Surabaya (ANTARA) - Sejumlah industri asuransi jiwa mencatatkan kenaikan pendapatan premi
sebesar 18,4 persen (YoY) pada semester | tahun 2021, yakni dari Rp79,4 triliun menjadi sebesar
Rp94,01 triliun, sesuai catatan Otoritas Jasa Keuangan (0JK).

Menanggapi hal itu, President Director & CEO Manulife Indonesia, Ryan Charland memahami
terkait kenaikan itu, sebab di masa pandemi nasabah ingin dapat lebih mengendalikan kondisi
kemapanan finansialnya.

“"Kami melihat minat yang tinggi terhadap solusi asuransi maupun perencanaan pensiun yang
penuh inovasi. Dan sejak wabah COVID-19 masyarakat Indonesia semakin aktif dalam mengelola
kesehatan diri dan keuangannya. Mereka juga menjadi lebih tertarik pada perlindungan asuransi
dan perencanaan pensiun, karena mereka bersiap menghadapi dampak jangka panjang dari
pandemi,” kata Ryan, dalam siaran persnya di Surabaya, Selasa.

la mengatakan, berdasarkan survei Manulife Asia Care Survey awal 2021, hampir semua
responden (98 persen) di Indonesia menyatakan telah mengambil langkah untuk mengelola
kesehatan dan keuangan di tengah situasi pandemi.

Bahkan, 43 persen responden Indonesia menyatakan telah berinisiatif mencari informasi seputar
produk dan layanan asuransi dalam rangka merespons pandemi, angka ini jauh lebih tinggi
dibandingkan angka rata-rata responden dari negara-negara lain (32 persen),

Untuk itu, kata dia, Manulife Indonesia agresif mengembangkan produk asuransi, dan
meluncurkan MiAssurance Protection Plan (MiAction) untuk melindungi nasabah Indonesia dari
ketidakpastian hidup selama pandemi COVID-19.

"Peluncuran MiAction merupakan perencanaan asuransi terbaru dalam rangkaian produk inovatif
yang diluncurkan Manulife Indonesia untuk melindungi lebih banyak lagi keluarga Indonesia
termasuk milenial. Masa pandemi membuat kesadaran yang lebih besar tentang pentingnya
asuransi,’ katanya.

Produk itu, kata dia, premi yang dibayarkan bersifat fleksibel sesuai dengan kebutuhan nasabah,
yakni dengan pilihan periode pembayaran premi sekaligus, tiga tahun, atau lima tahun.

"Dengan demikian, nasabah memiliki keleluasaan untuk memilih dan mengatur keuangannya
serta menikmati perlindungan hingga 20 tahun ke depan,” katanya.(*)
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JAKARTA, investor.id - Penerapan PPKM yang dilakukan pemerintah sejak
Juli 2021 terbuktl dapat menekan laju penularan Covid-19. Melinat tren positif ini,
PT Asuransi Jiwa Astra (Asira Life) bekerja sama dengan Traveloka
memperkenalkan kembali layanan asuransi kesehatan bagi masyarakat melaiui
produk AVA Life Protection dan AVA Health Protection, yaitu produk perlindungan
kesehatan yang menyeluruh agar masyarakat dapat lebih tenang menjalani
aktvitasnya

Selain itu, program vaksinasi yang gencar dilakukan banyak pihak juga turut
berperan mengurangi angka kasus baru penularan virus. Tren tersebut menjadi
momentum posilif bagi sektor pariwisata di Indonesia, Sebagian besar tempat
wisata kemball dibuka, dengan mengikuti protokol kesenatan yang ketat
Masyarakat kemball beraktivitas dan bepergian, mencoba hidup berdampingan
dengan Covid-19 yang belum sepenunnya hilang

Untuk risiko saat dan bepergian,

dianjurkan untuk tetap mematuhi protokol kesehatan dan melengkapi diri dengan
layanan proteksi yang dapat menjamin keamanan dan kenyamanan saat
beraktivitas maupun berlibur.

"Melalui produk AVA Life Protection dan AVA Health Protection yang ditawarkan
Astra Life, diharapkan dapat mendampingi masyarakat dalam memulai kembali
aKtivitasnya sehari-sehari maupun saat berlibur dengan tetap tenang dan
nyaman, apalagi dengan kemudahan proses pembelian di Traveloka " kata
Presiden Direktur Astra Life Windawati Tjahjadi, dalam keterangannya, Selasa
(@/11)

Produk AVA Life Protection dan AVA Health Protection memberikan manfaat
santunan rawat inap, santunan rawat inap ICU, santunan aneka perawatan
rumah sakit, penggantian biaya setelah rawat inap, santunan penyakit kritis serta
manfaat meninggal dunia. Besar manfaat yang dapat diberikan produk ini juga
dapat diatur secara fleksibel

Nasabah juga dapat mengajukan klaim kepada Astra Life walaupun sudah atau
sedang mengajukan Kiaim ke pihak asuransi lainnya. Jumlah santunan tunai
harian dapat disesuaikan, mulai dari Rp 100 ribu hingga Rp 700 ribu per hari

Critical lliness Benefit menyediakan opsi besaran manfaat sejumlah 10, 20, 30,
40 atau 50 kali lipat, sedangkan Surgical Benefit menyediakan opsi besaran
manfaat sejumiah 5, 10 dan 15 kali lipat: mempermudah nasabah dalam memilin
besaran manfaat dalam layanan yang akan mereka terima. Tidak perlu medical
check-up; nasabah dapat membeli keamanan dan kenyamanan yang ditawarkan
produk asuransi ini dengan sangat mudah. Berbagai kemudahan dan fleksibilitas
memilih manfaat tersebut dapat didapatkan dengan premi mulai dari Rp 500
ribuan per tahun.

Tak dapat dipungkiri, pandemi membantu masyarakat beradaptasi
memanfaatkan ruang digital sebagai alternatif keterbatasan gerak di ruang dunia
nyata saat ini. AVA Life Protection dan AVA Health Protection sebagai layanan
digital hasil kerjasama Astra Life bersama Traveloka hadir untuk melindungi
memberikan ketenanaan pikiran dan kenvamanan nasabah dalam beraktivitas.



Judul Astra Life Kerjasama dengan Traveloka Untuk Perlindungan Kesehatan
Masyarakat Saat Berlibur

Nama Media Krjogja.com

Newstrend Produk Asuransi Kesehatan Astra Life

Halaman/URL https://www.krjogja.com/peristiwa/nasional/astra-life-
kerjasama-dengan-traveloka-untuk-perlindungan-
kesehatan-masyarakat-saat-berlibur/

Tanggal Berita 2021-11-9

Sentimen Netral

NASIONAL

Astra Life Kerjasama dengan Traveloka Untuk
Perlindungan Kesehatan Masyarakat Saat
Berlibur
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JAKARTA, KRIOGIA com - PT Asuransi Jiwa Astra (Astra Life) bekerja sama dengan Traveloka
kembali layan bagi melalui produk AVA Life

Protection dan AVA Health Protection Produk perlindungan kesehatan yang menyeluruh agar

masyarakat dapat Iebih tenang menjalani aktivitasnya.

Cara Cerdas Beli Mobil Bekas
Dapatian Mobil Bekas Bergaransi, Bayar Tunal
Atau Kredit DF Rendan

CARRO Indonesiz Hubungi Kami >

“Melalui produk AVA Life Protection dan AVA Health Protection yang ditawarkan Astra Life,
diharapkan dapat mendampingi ilai kembali va sehari-sehari

maupun saat berlibur dengan tetap tenang dan nyaman, apalagi dengan kemudahan prosss
pembelian di Traveloka,” kata Presiden Direktur Astra Life, Windawati Tiahjadi di Jakarta, Selasa
(08/11/2021)

Dikatakan, produk AVA Life P dan AVA Health Protectior manfaat santunan
rawal inap, santunan rawat inap ICU, santunan aneka perawatan rumah sakit, penggantian biaya
setelah rawat inap, santunan penyakit kritis serta manfaar meninggal dunia, Besar manfaat yang dapat
diberikan produk ini juga dapat diatur secara fleksibel, Nasabah juga depat mengajukan klaim kepada
Astra Life walaupun sudah atau sedang mengajukan klaim ke pihak asuransi lainnya.

Jumiah santunan tunai harian dapat disesuaikan, mulai dari Rp 100.000 - Rp 700.000 per hari. Critical
liness Benefit menyediakan opsi besaran manfaat sejumiah 10, 20, 30, 40 atau 50 kali lipat,
sedangkan Surgical Benefit menyediakan opsi besaran manfaat sejumiah 5, 10 dan 16 kali lipat;

mempermudah nasabah dalam memilih besaran mantaat dalam layanan yang akan mereka terima.

Tidak perlu medical check-up; nasabah dapat membeli anan dan kenyamanan
produk asuransi ini dengan sangat mudah. Berbagai kemudahan dan fleksibilitas memilih manfaat

terssbut dapat didapatkan dengan premi mulai dari Rp 500 ribuan per tahun,

“Tak dapat dipungkiri, pandemi membantu masyarakat beradaptasi memantaatkan ruang digital
sebagai alternatif keterbatasan gerak di ruang dunia nyata saat ini. AVA Life Protection dan AVA
Health Protection sebagai layanan digital hasil kerjasama Astra Life bersama Traveloka hadir untuk
melindungi memberikan ketenangn pikiran dan kenyamanan nasabah dalam beraktivitas.” tegasnya.
{Lmg)
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Astra Life Hadirkan
Perlindungan
Kesehatan di Traveloka

JAKARTA - Penerapan PPEM
vang dilakukan pemerintah sejak
3 Juli 2021 terbukti dapat menekan
laju penularan Covid-19, Melihat
tren positif ini, FT Asuransi Jiwa
Astra (Astra Life) bekerja sama
dengan Traveloka memperkenalkan
kembali layanan asuransi kesehatan
bagi masyarakat melalui produk
AVA Life Protection dan AVA Health
Protection, vaitu produk perlindung-
an kesehatan yang menyeluruh
agar masyarakat dapat lebih tenang
0 e 5277 g  menjalani aktivitasoyva.

5 ] Selain itu, program vaksinasi
Windawati Tjahladl yang gencar dilakukan banyak
pihak juga turut berperan me-
ngurangi angka kasus baru penularan virus. Tren tersebut menjadi
momentum positif bagi sektor pariwisata di Indonesia. Sebagian besar
tempat wisata kembali dibuka, dengan mengikuti protokol kesehatan
yang ketat. Masyarakat kembali beraktivitas dan bepergian, mencoba
hidup berdampingan dengan Covid-19 yang belum sepenuhnya hilang.

Untuk meminimalkan risiko saat beraktivitas dan bepergian,
masyarakat dianjurkan untuk tetap mematuhi protokol kesehatan
dan melengkapi diri dengan layanan proteksi yang dapat menjamin
keamanan dan kenyamanan saat beraktivitas maupun berlibur.

“Melalui produk AVA Life Protection dan AVA Health Protec-
tion yang ditawarkan Astra Life, diharapkan dapat mendampingi
masyarakat dalam memulai kembali aktivitasnya sehari-sehari mau-
pun saat berlibur dengan tetap tenang dan nyaman, apalagi dengan
kemudahan proses pembelian di Traveloka,” jelas Presiden Direltur
Astra Life Windawati Tjahjadi, dalam keterangannya, Selasa (9/11).

Produk AVA Life Protection dan AVA Health Protection memberi-
kan manfaat santunan rawat inap, santunan rawat inap ICU, santunan
aneka perawatan rumah sakit, penggantian biava setelah rawat inap,
santunan penyakit kritis serta manfaat meninggal dunia. Besar man-
faat yang dapat diberikan produk ini juga dapat diatur secara fleksibel.

MNasabah juga dapat mengajukan klaim kepada Astra Life walaupun
sudah atau sedang mengajukan klaim ke pihak asuransi lainnya. Jum-
lah santunan tunai harian dapat disesuaikan, mulai dari Rp 100 ribu
hingga Rp 700 ribu per hari. Critical lliness Benefit menyediakan opsi
besaran manfaat sejumlah 10, 20, 30, 40 atau 50 kali lipat, sedangkan
Surgical Benefit menyediakan opsi besaran manfaat sejumlah 5, 10 dan
15 kali lipat; mempermudah nasabah dalam memilih besaran manfaat
dalam layanan vang akan mereka terima. (nid)
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JAKARTA, KOMPAS.com - BUMN Holding Perasuransian dan Penjaminan,
Indonesia Financial Group (IFG) membeli 10 persen saham milik PT Asuransi
Jasa Indonesia (Jasindo) di PT Asuransi Jiwa InHealth Indonesia (Mandiri
InHealth)

Hal itu ditandai dengan penandatangan Perjanjian Jual Beli Saham Bersyarat
(Conditional Sales and Purchase Agreement/CSPA) antara kedua pihak.
Langkah ini unituk memperkuat posisi holding di pasar asuransi.

Direktur Utama IFG Robertus Billitea mengatakan, pembelian saham Mandiri
InHealth merupakan upaya serius IFG dalam menata fokus bisnis anak
perusahaan, khususnya Jasindo, yang semakin memperkuat fokus bisnisnya di
sektor asuransi umum,

Baca juga: Mantan Direktur CIMB Niaga Ditunjuk Jadi Direktur Utama IFG Life

Disisi lain, hal ini sejalan dengan strategi IFG sebagai holding untuk
memperluas dan memperkuat portofolio proteksi di pasar asuransi kesenatan

“Ini menandai sebuah terobosan dari IFG untuk memperkuat posisi holding
dalam hal layanan proteksi, knususnya asuransi kesenatan; ujar Robertus
dalam keterangannya, Selasa (9/11/2021).

Dia mengatakan, IFG melihat proteksi melalui asuransi kesehatan merupakan
hal yang paling relevan dengan situasi saat ini, di mana aspek kesehatan
menjadi prioritas utama di tengah masa pandemi

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight i email kamu
Daftarkan email

Pembelian saham Mandiri InHeatth ini menjadi langkah awal dan progresif
vang IFG Iakukan untuk ke depannya bisa mambanqun kerja sama yang lebin
erat.

Kerja sama tu berupa kemitraan strategis, di mana Mandiri InHealth memilii
kompetensi dalam hal jaringan fasilitas kesehatan yang luas hingga Jokow
kemampuan third party administrator (TPA), sedangkan IFG ungqul dalam Negare
Jaringan distribusi, baik untuk korporat maupun ritel.

Baca juga: Pilih Asuransi Tradisional atau Unitlink? Simak Dulu Bedanya o
ok Cu

Menurut Robertus, adanya kerja sama dengan Mandiri InHealth maka akan Gotoy
tercipta peluang besar lainnya melalul kolaborasi BUMN yang semakin kokon, fore
quna melanjutkan pertumbunan pasar asuransi Indonesia dengan tata kelola
perusahaan yang baik dan penuh integritas

*Prinsip ini selaras dengan peran IFG dalam industri keuangan Indonesia guna
menciptakan produk dan jasa layanan yang inovatf, cermat, tepat, dan
bermanfaat bagi masyarakat, ucapnya

Pt Direktur Utama Asuransi Jasindo Linggarsari Sunarso menambankan,
langkah penjuslan saham Mandiri InHeslth yang dimiliki Jasindo, sejalan
dengan upaya perseroan Jasindo untuk menarun fokus lebin besar pada lini
bisnis yang dijalankan sebagai perusanaan asuransi umum

“Secara berkesinambungan kami juga melakukan review portofolio dan inovasi
produk serta layanan, termasuk penempatan investasi yang prudent demi
memperkuat fundamental Jasindo ke depannya. jelas Linggarsari.
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Perkuat Bisnis Asuransi Kesehatan

IFG Caplok 10 Persen
Saham Inhealth Jasindo

BUMN Holding Perasuransian
dan Penjaminan, Indonesia
Financial Group (IFG) dan
PT Asuransi Jasa Indonesia
(Jasindo) menyepakati Perjan-
jian Jual Beli Saham Bersyarat
(Conditional Sales and Pur-
chase Agreement/CSPA).

IFG melakukan pembelian
10 persen saham PT Asuransi
Jiwa InHealth Indonesia (Man-
diri InHealth) milik Jasindo.
Langkah tersebut diharapkan
bisa memperkuat posisi hold-
ing di pasar asuransi.

Direktur Utama IFG Rober-
tus Billitea mengatakan, tujuan
utama aksi perusahaan tersebut
untuk menata fokus bisnis anak
perusahaan, yakni Jasindo, yang
akan memperkuat fokus bisnis-
nya di sektor asuransi umum.

“Hal ini sejalan dengan
strategi IFG sebagai holding
untuk memperluas dan mem-
perkuat portofolio proteksi
di pasar asuransi kesehatan,”
jelas Robertus dalam ketera-
ngan resminya, kemarin.

Tak hanya itu, menurutnya,
aksi perusahaan ini juga me-
nandai sebuah terobosan dari
IFG untuk memperkuat po-
sist holding dalam hal layanan
proteksi. Khususnya asuransi
kesehatan.

“Kami melihat proteksi me-
lalui asuransi kesehatan meru-
pakan hal yang paling relevan
dengan situasi saat ini. Aspek
kesehatan menjadi prioritas
utama di tengah masa pan-
demi,” wamya.

Menurut Robertus, melalui
kerja sama dengan Mandiri In-
Health, akan tercipta peluang
besar lainnya melalui kola-

borasi BUMN yang semakin
kokoh. Khususnya dalam me-
lanjutkan pertumbuhan pasar
asuransi Indonesia. dengan
tata kelola perusahaan yang
baik dan penuh integritas.
Direktur Bisnis IFG Pan-
tro Silitonga menambahkan,
pembelian 10 persen saham
Mandiri InHealth merupakan
langkah awal dan progresif
perusahaan, demi membangun
kerja sama yang lebih erat.
Kerja sama ini menjadi ke-
mitraan strategis. Pasalnya,
Mandiri InHealth memiliki
kompetensi dalam hal jaringan
fasilitas kesehatan yang luas,
hingga kemampuan Third
Parry Administrator (TPA).
“MNah, IFG memiliki ke-
unggulan dalam jaringan dis-
tribusi, baik untuk korporat
maupun ritel,” ucap Pantro.
Plt (Pelaksana Tugas) Direk-
tur Utama Asuransi Jasindo
Linggarsari Suharso menyam-
but baik penjualan saham
Mandiri InHealth yang dimi-
liki Jasindo kepada IFG.
Menurut Linggarsari, kepu-
tusan tersebut sejalan dengan
upaya Jasindo menaruh fokus
lebih besar pada lini bisnis
vang dijalankannya sebagai
perusahaan asuransi umum.
Apalagi selama hampir tiga
dekade beroperasi, Mandiri In-
Health terbukti memiliki bera-
gam keunggulan baik dari aspek
komersial maupun finansial.
“Kerja sama ini akan mem-
perkuat portofolio di lini bisnis
asuransi kesehatan IFG, yang
akan dijalankan oleh IFG Life
sebagai anak perusahaan.”
yakinnya. m Dwi
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Resmi Ganti Nama, Zurich Siap Jadi Game
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Setelah diakusisi oleh Zurich Group pada 2019, PT Asuransi Adira Dinamika (Adira Insurance) resmi berganti
nama menjadi PT Zurich Asuransi Entitas baru ini 1 kekuatan dan pengalaman

Adira Insurance di pasar lokal dengan keahlian dan jaringan Zurich di industri asuransi global. Penggabungan
kekuatan asuransi ini ditargetkan untuk membawa gebrakan berbeda di industri asuransi Indonesia

“Selama dua tahun belakangan kami bekerja keras di belakang layar untuk mengintegrasikan sistem,
keahlian kami. Rebranding ini merupakan simbol kekuatan baru dalam pasar asuransi di Indonesia Kami
memperkenalkan Zurich Asuransi Indonesia untuk mendampingi masyarakat Indonesia serta bertumbuh dan
berkontribusi terhadap industri asuransi Indenesia,” kata Hassan Karim Direktur Utama Zurich Asuransi
Indonesia

la menambahkan, Indonesia merupakan pasar yang sangat penting bagi Zurich. Laporan Otoritas Jasa
Keuangan mencatat bahwa pendapatan premi asuransi umum mengalami pertumbuhan positif sebesar 11,5%
pada Agustus 2021 atau mencapai Rp 50,16 triliun dibandingkan Rp 44,56 triliun pada bulan sebelumnya

Secara tahunan, nilai tersebut juga tumbuh sebesar 1,73% dibandingkan dengan periode yang sama pada
2020. OJK mencatat bahwa pendapatan premi asuransi terus meningkat sepanjang 2021 atau pada tahun
kedua pandemi. Hal ini mencerminkan industri asuransi umum menyimpan peluang yang menjanjikan ke
depannya seiring pulinnya aktivitas ekonomi

“Kami lahir kembali dengan pendekatan yang modern dan customer-centric untuk mendampingi dan
memberikan perlindungan bagi masyarakat di Indonesia. Sebagai pemain lima besar kami percaya bahwa
industri asuransi umum Indonesia memiliki potensi yang fenomenal dan kami yakin bahwa Zurich Asuransi
Indonesia kini memiliki kapabilitas, talenta, dan keahlian untuk semakin berkembang sebagai perusahaan
asuransi terkemuka.” ujar Hassan

Melalui entitas asuransi umum, jiwa, dan syariah, ekosistem Zurich di Indonesia memberikan solusi
perlindungan bagi berbagai kebutuhan masyarakat di setiap fase kehidupan. Zurich Asuransi Indonesia siap
merancang beragam solusi dan layanan yang inovatif, hasil integrasi dua kekuatan besar di industri asuransi.

“Solusi yang kami berikan kepada nasabah akan diperkuat melalui optimalisasi kekuatan digital dan analisis
data Zurich Saat kami bersatu, fokus kami adalah untuk terus melayani pelanggan dengan produk terbaik di
kelasnya,” kata Rismauli Silaban, Chief Technical Officer Zurich Asuransi Indonesia

Rismauli menjelaskan bahwa saat ini Zurich Asuransi Indonesia telah menyiapkan produk asuransi
perjalanan Zurich Travel Insurance yang merupakan kombinasi dari Eazi Travel Insurance dari Zurich dan
Travellin dari Adira Insurance. “Zurich Travel Insurance menawarkan proteksi komprehensif untuk perjalanan
domestik maupun internasional dengan berbagai manfaat perlindungan yang bisa disesuaikan dengan
kebutuhan perjalanan Anda dengan harga yang kompetitif,” tegasnya.
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Marketing.co.id - ﬁe a Financial Services | Baru-baru ini BRI Life berkolaborasi dengan Prixa. Sinergi ini
memungkinkan seluruh nasabah BRI Life memanfaatkan layanan Prixa mencakup teleconsultation yang
terintegrasi dengan layanan kesehatan lain berbasis digital termasuk Pharmacy Delivery, Online
Scheduling, dan Laboratory Referral.

Iwan Pasila, Direktur Utama BRI Life berharap, sinergi dengan Prixa melalui FitAja! ini dapat memberikan nilai
tambah bagi pemegang polis untuk memperoleh akses layanan medis secara digital, cepat, mudah, dan lebih
efisien sesuai dengan tagline BRI Life “Akses Kesehatan di Ujung Jari Anda’.

“Dengan memanfaatkan ekosistem kesehatan yang terus dikembangkan di dalam FitAja!, kami yakin dapat
memberikan layanan yang lebih cepat, lebih mudah, dan lebih efisien, sebagai upaya kami untuk menjadi
asuransi pilihan bagi masyarakat Indonesia,” ujarnya

Prixa berfokus pada pelayanan pengguna jasa kesehatan yang mencakup perusahaan asuransi, korporasi,
dan entitas pemerintah. Saat ini Prixa melayani sekitar 10 juta pengguna dengan tujuan mengurangi biaya
klaim dan biaya perawatan kesehatan.

Prixa berusaha memberikan perawatan kesehatan secara paradigmatis melalui pendekatan perawatan
terkelola (managed-care). Model bisnis ini selaras dengan dukungan Prixa terhadap program pemerintah
untuk transformasi digital di sektor perawatan kesehatan dan untuk meningkatkan pelayanan kesehatan di
seluruh lapisan masyarakat.

Usaha maupun inovasi baru terus dikembangkan, baik dari sisi Prixa dan BRI Life. Hal ini terwujud dalam
aplikasi kesehatan digital FitAja! yang hadir sebagai layanan terpadu dari seluruh asuransi di bawah naungan
8 (delapan) BUMN Indonesia.

Peluncuran FitAjal pada 25 Juli 2021 yang dihadiri Menteri BUMN Erick Thohir menjadi titik perluasan
| yang lahir dari i dan wacana anak bangsa untuk terus berkarya dan
menyempurnakan layanan di era digital

Harapannya, aplikasi ini bisa meningkatkan kesejahteraan pasien dan keluarganya. Berangkat dari tujuan
yang sama, Prixa hadir dan ambil bagian dalam FitAja! dan siap berkontribusi memberikan dampak baik pada
seluruh cakupan pelayanan kesehatan masyarakat maupun dunia asuransi secara lebih luas dan khusus

“Kami menyambut baik kerjasama strategis dengan BRI Life, teknologi telemedis yang terintegrasi akan

jalan untuk il ™ terhadap akses pelayanan kesehatan dengan
memberikan kemudahan untuk berkonsultasi dengan dokter tanpa harus mengunjungi langsung fasilitas
kesehatan dan bisa diakses dengan beberapa sentuhan melalui gadget nasabah,” kata James Roring. MD,
CEO & Co-Founder Prixa.




Judul BRI Life kolaborasi dengan "telehealth" Prixa

Nama Media Antaranews.com

Newstrend Layanan Asuransi Kesehatan Digital BRI Life

Halaman/URL https://www.antaranews.com/berita/2510993/bri-life-
kolaborasi-dengan-telehealth-prixa

Tanggal Berita 2021-11-9

Sentimen Netral

BRI Life kolaborasi dengan "telehealth”
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Jakarta (ANTARA) - Asuransi BRI Life berkolaborasi dengan perusahaan teknologi kesehatan

(telehealth) Prixa.

Sinergl ini memungkinkan seluruh nasabah BRI Life memanfaatkan layanan Prixa yang mencakup

teleconsultation yang terintegrasi dengan layanan kesehatan lain berbasls digital termasuk

pengantaran obat (pharmacy delivery), penjadwalan daring (onfine scheduling), dan rujukan

laboratorium (laboratory referral)
Kami berharap sinergi dengan Prixa ini dapat memberikan nilai tambah bagi pemegang polis dan

peserta BRI Life untuk memperoleh akses layanan medis secara digital, cepat, mudah, dan lebih

efisien sesuai dengan tagline kami ‘Akses Kesehatan di Ujung Jari Anda; kata Direktur Utama BRI

Life Iwan Pasila, Selasa.

akup perusahaan

Prixa sendiri berfokus pada pelayanan pengguna jasa kesehatan yang me
asurans, korporas|, dan entitas pemerintah. Saat ini, Prixa melayani sekitar 10 juta pengguna
dengan tujuan mengurangi biaya klaim dan biaya perawatan kesehatan mereka,

atan kesehatan secara paradigmatis melalui pendekatan

Prixa berusaha untuk memberikan pera

perawatan terkelola (managed-care).
Model bisnis ini selaras dengan dukungan Prixa terhadap program pemerintah untuk transformasi
digital di sektor perawatan kesehatan dan untuk meningkatkan pelayanan kesehatan di seluruh

aplsan masyarakat

Prixa dan BRI Life. Hal ini terwujud

Usaha maupun inovasi baru terus dikembangkan, baik dar

dalam aplikasi kesehatan digital FitAjal yang hadir sebagai layanan terpadu dari seluruh asuransi di

bawah naungan delapan BUMN Indonesia
Peluncuran FitAja! pada 25 Juli 2021 yang dihadiri oleh Menteri BUMN Erick Thohir menjadi titik
perluasan pelayanan kesehatan yang lahir dari komitmen dan wacana anak bangsa untuk terus

berkarya dan menyempurnakan layanan di era digital

Harapannya, aplikasi ini bisa meningkatkan kesejahteraan pasien dan keluarganya. "Dengan
memanfaatkan ekosistem kesehatan yang terus dikembangkan di dalam FitAja!, kami yakin dapat
memberikan layanan yang lebih cepat, lebih mudah, dan lebih efisien, sebagai upaya kami untuk

menjadi asuransi pilihan bagi masyarakat Indone ata lwan.

CEO & Co-Founder Prixa James Roring menambahkan, pihaknya menyambut baik kerja sama
strategis dengan BRI Life.

katan aksesibilitas

Teknologi telemedis yang terintegrasi akan membuka jalan untuk peni
masyarakat Indonesia terhadap akses pelayanan kesehatan dengan memberikan kemudahan untuk

gi langsung fasilitas kesehatan dan bisa

diakses dengan beberapa sentuhan melalui gadget nasabah, kata James

berkonsultasi dengan dokter tanpa harus mengu
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Ketua DPD dukung Kemendagri-BRI
beri perlindungan perangkat desa

© Selasa, 9 November 2021 14:46 WIB

Jakarta (ANTARA) -

Ketua DPD RI AA LaNyalla Mahmud Mattalitti mendukung kerja sama antara Kementerian Dalam
Negeri (Kemendagri) dengan Bank Rakyat Indonesia (BRI) yang memberi perlindungan jaminan hari
tua perangkat desa

AA LaNyalla Mahmud Mattalitti dalam keterangannya di Jakarta, Selasa, mengatakan jalinan kerja
sama itu patut diapresiasi. la menilai proteksi hari tua adalah bentuk kepedulian terhadap perangkat
desa.

“Jalinan kerja sama antara Kemendagri dengan BRI melalui BRI Life patut kita apresiasl. Saya
mendukung penuh kerja sama tersebut. Dengan kerja sama ini, kita harapkan perangkat desa bisa
bekerja lebih maksimal! kata LaNyalla

Baca juga: Ketua DPD harapkan banyak wirausahawan dari generasi muda

Senator asal Jawa Timur itu menyebutkan perangkat desa merupakan ujung tombak bagi
pembangunan kesejahteraan masyarakat sehingga perangkat desa memiliki risiko yang tidak
sedikit.

"Sebagai pihak yang langsung bersentuhan dengan masyarakat, tugas perangkat desa tentu tak
mudah. Maka, upaya proteksi dan perlindungan jaminan hari tua merupakan apresiasi atas kinerja

dan pengabdian mereka selama menjabat kata LaNyalla

Berdasarkan data Badan Pusat Statistik (BPS), jumlah desa di Indonesia mencapai 81,616 desa
dengan jumlah perangkat desa sebanyak 958.140 orang.

“Proteksi yang diberikan akan menjamin dan memperbaiki kinerja para perangkat desa dalam
melayani kebutuhan masyarakat,' ucap alumnus Universitas Brawijaya Malang itu,

Baca juga: Ketua DPD tanggapi kabar perombakan kabinet

Agency BRI Life Dadi Mustafa menerangkan program tersebut dirancang untuk memproteksi atas
risiko kehidupan dan kesejahteraan hari tua perangkat desa,

la berharap seluruh aparatur intahan desa 1atas risiko yang
dialami, baik ketika terjadi musibah meninggal dunia maupun kecelakaan,

Dengan demikian, keluarganya tetap terjaga kelangsungan hidupnya dan akan mendapatkan
sejumlah dana ketika berusia 75 tahun kata dia.

Dadi menjelaskan BRI Life merupakan perusahaan asuransi terkemuka di Indonesia. PT BRI Persero
(BUMN) memiliki jaringan di seluruh pelosok desa

*Kami akan terus berupaya memberikan perlindungan terbaik kepada perangkat desa, karena
mereka merupakan garda terdepan pelayanan masyarakat di unit terkecil. Kami berharap program
ini bisa meningkatkan kesejahteraan perangkat desa, utamanya dalam menghadapi masa tua,’
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Selasa,

Fervakian BRI L

JAKARTA - Ketua DPD RI AA LaNyalla Mahmud Mattaliti mendukung kerja
sama antara Kementerian Dalam Negeri ( Kemendagi ) dengan Bank Rakyat
Indonesia (BRI) yang memberi periindungan jaminan hari tua perangkat
desa. Menurut LaNyalla, alinan kerja sama ini patut diapresiasi

“Jalinan kerja sama antara Kemendagri dengan BRI melalui BRI Life patut
kita apresiasi. Saya mendukung penuh kerja sama tersebut. Dengan kerja
sama ini, kita harapkan perangkat desa bisa bekerja lebih maksimal” kata
LaNyalla di sela kunjungan dapil di Surabaya, Jawa Timur, Selasa
(9/1172021)

Baca Juga: Kesultanan Kadriyah Pontianak Resmikan Gelar Datuk | Puatta
untuk LaNyalla

1amenilai proteksi hari tua adalah bentuk kepedulian tefadap perangkat
desa. Senator asal Jawa Timur itu menambahkan, perangkat desa
merupakan ujung tombak bagi pembangunan kesejahteraan masyarakat
Tentu saja perangkat desa memiliki risiko yang tak sedikit

"Sebagai pihak yang langsung bersentunan dengan masyarakat, tugas
perangkat desa tentu tak mudah. Maka, upaya proteksi dan perlindungan
jaminan hari tua merupakan apresiasi atas kinerja dan pengabdian mereka
selama menjabat," ujar LaNyalla

Berdasarkan data Badan Pusat Statistik (BPS), diketahui jumiah desa di
Indonesia yakni 81.616 desa dengan jumiah perangkat desa sebanyak
956.140 orang

"Proteksi yang diberikan akan menjamin dan memperbaiki kinerja para
perangkat desa dalam melayani kebutuhan masyarakat," ujar alumnus
Universitas Brawijaya Malang itu

Agency BRI Life Dadi Mustafa menerangkan, jika program ini dirancang
untuk memproteksi atas risiko kehidupan serta kesejahteraan hari tua
perangkat desa, |a berharap seluruh aparatur pemerintahan desa
mendapatkan perlindungan atas risiko yang dialami, baik ketika terjadi
musibah meninggal dunia maupun kecelakaan,

"Sehingga, keluarganya tetap terjaga kelangsungan hidupnya dan juga akan
mendapatkan sejumian dana ketika berusia 75 tahun " paparya.



Dadi menerangkan, BRI Life merupakan perusahaan asuransi terkemuka di
Indonesia. PT BRI Persero (BUMN) memiliki jaringan di seluruh pelosok
desa.

"Kami akan terus berupaya memberikan perlindungan terbaik kepada
perangkat desa, karena mereka merupakan garda terdepan pelayanan
masyarakat di unit terkecil. Kami berharap program ini bisa meningkatkan
kesejahteraan perangkat desa, utamanya dalam menghadapi masa tua,"
ujamya
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